Visserij Innovatie Platform op werkbezoek bij IJmuidense tongkweker

Kweekvis uitkomst voor supermarkten

door friso bos

IJMUIDEN - Hoog bezoek bij
tongkwekeri j Solea in IJmui-
den. Kweker Andries Kamstra
leidde leden van het Visserij
Innov atie Platform (VIP)rond
door zijn bedri jf dat vooruit-
loopt op het gebied van duur-
zame visproductie.

Tong is wellic ht de meest gewil-
de Noordzeevis en wordt daar-
door zwaar bevist. Tong kweken
is een uitkomst, maar geen sine-
cure. De activiteiten van Kamstra
in de IJmuidense Snelbootbun-
ker worden daarom uit diverse
hoeken op de voet gevolgd.

Solea komt voort uit Imares,
waar Kamstra werkzaam was als
onderzoeker . Om de tongkweek
verder uit te werken heeft hij So-
lea losgekoppeld van het onder-
zoeksinstituut  en in bedrijfs-
vorm gegoten. Pionieren in de
tongkweek betekent vooral veel
problemen oplossen. ,Het is
soms vervelend dat ik de enige
ben die dit doet, nergens zijn
panklare antwoorden te vin-
den.”

Het VIP heeft ook vooral vra-
gen, al zijn sommige leden al
goed bekend met Solea. Het plat-
form bestaat sinds een jaar en
heeft innov atie in de visseri jsec-
tor als doel. De Noordzeevisseri j
moet duurzamer worden maar
wel rendabel blijven. In het VIP
zijn partijen uit de hele visseri j-
keten aanwezig . Beleidsmakers ,
visverwerkers en visverkopers .
Van de directie visserij van het
ministerie van LNV tot het be-
drijf Seafood Parlevliet.

,Helaas is er vandaag geen
kleine tong tezien”, vertelt Kam-
stra. ,De eiproductie van de ou-
dere dieren wordt bepaald door
de lengte van de dagen. In het
vierde kwartaal ligt de eiproduc-
tie stil”, legt hij uit. Hij gaat de
VIP’s voor door de enorme bun-
ker en loopt naar een soort tent
met daarin twee waterbassins . Er
zwemmen grote tongen in rond.

De leden van het VIP in de duistere bunker van tongkw ekerij Solea.

Deze zijn verantwoordeli jk voor
de bevruchte eitjes. De eitjes
worden vervolgens opgekweekt
tot vissen van 250 tot 300 gram
die de handel in gaan. Doel is tot
een productie te komen van hon-
derd ton tong per jaar.

»Een spannend project”, vindt
Imares- directeur Martin  Schol-
ten. ,Wij zijn nog steeds betrok-
ken met hand en spandiensten ”,

zegt hij. ,Als het inderdaad lukt
om die productie te halen is het
een geweldige doorbraak. Met
dat in gedachten kijken we al
verlekkerd  naar de paling-
kweek.” Enige handicap is vol-
gens Scholten dat Solea niet alle
kennis met Imares en anderen
deelt. ,Jammer, want wil je echt
doorbreken dat moet de produc-
tie dus omhoog. Andries houdt

altijd een geweldige voorsprong
op anderen, zijn ervaring is een
groot concurrentievoordeel. "’
Emiel Parlevliet, algemeen di-
recteur van Seafood Parlevliet, is
een van de ondernemers in het
VIP. Hij merkt in zijn bedrijf de
vraag naar duurzame vis van de
supermarkten.  Volgens Parle-
vliet zou een kweker als Solea
een prima partner van de retail-
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markt kunnen zijn. ,Als de pro-
ductie eenmaal constant is dan
kun je dus voorspellen wanneer
je kunt leveren. Dat is prettig
voor de retailers. Ook de vaste
prijs die je met een kweker kunt
afspreken is een groot voordeel.
Een zelfbedieningsgroothandel

heeft al interesse getoond in de
tong van Solea, dat is al een grote
stap richting duurzaamheid. ”
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